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¢Por qué formar a tu equipo en
el Uso de las redes sociales en la
venta se servicios y productos?

En la era digital, las redes sociales son canales
indispensables para conectar con clientes, generar
ventas y construir relaciones duraderas. Formar a tu
equipo en su uso efectivo permite aprovechar al
mMaximo estas plataformas para alcanzar objetivos
comerciales y potenciar el crecimiento del negocio.
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“Las redes sociales
son la ventana
directa al mercado
global: aprende a
vender desde alli.”




¢Qué aprenderds?
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Objetivos:

Capacitar a los participantes para utilizar eficazmente las
redes sociales como canal estratégico de venta.

Aplicar las redes sociales en acciones de marketing para
maximizar la visibilidad.

Fomentar la fidelizacidon y aumentar las oportunidades
comerciales de servicios y productos.



Propuesta de formacion.



Introduccion a Contenido

IOS redes e Panorama actual de las
SOCineS pqrq redes sociales.
Vent(]s e Ventajas de usar redes

socidles para ventas.
e Plataformas principales:
Facebook, Instagram,
LinkedIn, TikTok y mas.




Construcciony

geStién de ICI e Creacion y optimizacion de
pl‘eSGnCiCI digitdl perfiles profesionales.

e Diseno de |la identidad de
marca en redes sociales.

e Planificacidn de contenido
relevante y atractivo.




Estrategias para

la captacion de N
e Uso de publicidad

C|IenteS segmentada y campanas de

pago.
e Téchicas de engagement y
generacion de leads.
e Herramientas para
automatizar la prospeccion y

atencion al cliente.
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Venta directay

atencion al |

o e Uso de chats, comentarios y
Cllente en redes mensajes directos para
SOCiCI|eS cerrar ventas.

e Manejo de objeciones y
respuestas efectivas.

e Fidelizacion y seguimiento
postventa.




Andilisis y

nejora continua

e Métricas clave para evaluar
campanads y ventas.

e Ajuste de estrategias en
funcion de resultados.

e Tendencias y novedades en
redes sociadles.




Presupuesto y horarios.

Onling, virtual o presencial

Duracion y horarios a medida

Fechas bajo demanda

Posibilidad de
Precio a consultar dependiendo de las bonificacion

necesidades FUNDAE




training@temporing.es 618 68 80 52
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